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Liebe Freunde und Mitglieder des AKRM,

seit 6 Monaten haben Sie nichts von uns gehért! Sind wir miide geworden? Mitnichten!
Aber nur aus Kostengriinden missen wir die Auswahl der Info—Ausgaben kiinftig evtl.
beschrdnken.

Uns fehlen die Sponsoren in der angespannten Wirtschaftslage. Sollten sich jedoch
welchen finden, werden Sie auch 6fter von uns héren.

Wir hoffen, daB das 1. Quartal 1994 gut flr Sie verlaufen ist, auch geschéftlich, und
daB Sie nicht zu denen gehdren, die Opfer der Wirtschaftskrise geworden sind.

WAS HAT SICH SEIT UNSEREM LETZTEN INFO EREIGNET?

”Gesundheit mit/durch Sport” am 16.12.1993
- ausgefallen -

Ja,
liebe Mitglieder und Freunde,

die Veranstaltung muBte ausfallen, da sich lediglich 9 Menschiein namentlich dazu
angemeidet hatten. Churchills "No sport” hat also stattgefunden.

Ich bedauere dies sehr, bitte aber auch dafiir um Verstandnis. Ich bedauere aber auch,
daB wir den sicher interessanten Vortrag von Herrn Prof. Banzer nicht héren konnten.

Ohne Selbstbeweihrducherung: Gerade diese Veranstaltung hat unwahrscheinlich viel
Muhe bei der Suche nach einem kompetenten und interessanten Referenten gemacht.
AuBerdem war der Vorstand der Meinung, daB BMEler nicht immer nur an Preise/Kosten,
sondern auch (zumindest zum Jahresende) 'mal an ihre Gesundheit denken.



Oder haben Sie es mit dem Kollegen getan, der sagte, ich recycle meine guten Vorsétze
fir das neue Jahr und nehme die vom letzten Jahr?

In diesem Sinne nichts fiir ungut und freundliche GriiBe

R. Merklein

”Beschaffungsmarketing NBL/Osteuropa und GUS” am 13.01.1994
Am SchluB woliten die Fragen kaum aufhéren, die Veranstaltung bekam Uberlédnge, als

Herr Dieter Massek
Leiter Internationales Beschaffungs— und Servicezentrum Berlin
IBM Deutschiand

vor ca. 40 Besuchern zu diesem Thema referierte. Zu diesem Thema noch:

Das unter dem Firmennamen Informationssysteme GmbH agierende Unternehmen ist
europaweit fir IBM tétig und bietet seine Dienste auch extern an. Diese erstrecken sich
z.B. auf:

- ErschlieBen von Marktpotentialen

- Erarbeiten Vorgehensweise/Strategie

- Aufbau von Organisationen

- Aufbau und Unterstiitzung von Lieferanten und nicht zuletzt
~ Ausbildung und Zertifizierung

(lch habe dazu Herrn Massek auf den BME und die Mdglichkeit der BME-Akademie
hingewiesen).

Nach erst ca. 3-jdhriger Tatigkeit dieser Gesellschaft, konnte Herr Massek doch schon
eindrucksvolle Zahlen (ber entstandene Geschéftsbeziehungen aufweisen. Haupt-
schwerpunkt sind die neuen Bundeslander (vor allem Sachsen) mit insgesamt guten
Erfahrungen. Mit Ladndern wie Ungarn, Tschechien/Slowakei, Bulgarien, Slowenien und
Polen laufen ebenfalls bereits regelmiBige Geschéfte. Teilweise mufi auch dort mit stei-
genden Ldhnen, Steuerhemmnissen und Abwicklungsschwierigkeiten gerechnet werden.
insgesamt sind die Erfahrungen aber gut. Fir die GUS-Lander bestehen bisher mehr
oder weniger nur Absichtserkldrungen.

Herr Massek machte ebenfalls deutlich, daB es giit, neue Wege der Ost—-/West-Part-
nerschaft zu gehen. Transfer von Know-How in beiden Richtungen ist erforderlich und
setzt selbstverstadndlich Vertrauen (nicht nur durch Vertraulichkeitsvertrdge zu schitzen)
voraus.

Interessenten zu diesem Thema setzten sich bitte mit Herrn Massek, Telefon (030)72 03 26 86,
persdnlich in Verbindung.

(H. Merklein)



”Rahmenvereinbarungen und langfristige Liefervertrage” am 24.02.1994

DaB direkt in die Praxis umsetzbare Themen nach wie vor interessant sind, zeigte uns sehr
eindeutig die Veranstaltung am 24.02.94. Ca. 100 Besucher unserer Veranstaltung “Rah-

menvereinbarung und langfristige Liefervertrdge” hérten sehr aufmerksam den Ausfiihrun-
gen unseres Referenten, Rechtsanwalt Herrn Dr. Gdtz Wollf, zu.

Dr. Wolff verstand es auf sehr ansprechende Weise, Hinweise auf unverzichtbare Paragraphen
aufgrund seiner 15-jahrigen Erfahrungen in der Materialwirtschaft sehr praxisnah zu gestalten.
Angefangen bei der Rahmenvereinbarung Uber die langfristigen Liefervereinbarungen bis zum
Bezugsvertrag informierte unser Referent lUber die moglichen Leistungsstérungen bei solchen
Vertrdgen, deren Folgen und die zutreffenden MaBnahmen. Dariliber hinaus gab er wichtige Hin-
weise, was beim AbschluB solcher Vertrdge zu beachten ist. Eine begrenzte Anzahl von Unterla-
gen des Referenten zu diesem Thema kann beim Organisator dieser Veranstaltung unter der
Telefax-Nr. 06129/4 62 20 angefordert werden.

(C. DeuBer)

Weinprobe SchloB8 Johannisberg am 18.03.1994

Die Weinprobe SchloB Johannisberg entwickelte sich zum Desaster flir gewiefte Einkdufer
und Logistiker:

Alle in der Bibliotheka subterranea - dem von den Mainzer Benediktinern so genannten
Museumskeller - gelagerten 2 Flaschen von 1748 und der guten Jahrgdnge des vorherigen
und dieses Jahrhunderts blieben ihnen unerreichbar.

Aber die ”zelebrierten” von Mumm’schen, Grin-/Gelb- und Rotlacks trésteten liber diese
Niederlage genauso hinweg wie Umgebung, Ambiente und Geschichte des friiheren Bischofs-
berg mit Kloster und romanischer Pfeilerbasilika aus den Jahren 1100 - 1130. Der Riesling ging
nach seinem Erstanbau 1719 von hier um die Welt und wird bspw. in den Anbaugebieten
Californien und Brasilien heute noch gerne als Riesling-Johannisberg bezeichnet. 1775 flihrte
ein Zufall zur ersten (unfreiwilligen) Spétlese - der um Einholung der Leseerlaubnis zum
Farstabt von Fulda gerittene Kurier kehrte viel zu spét zuriick, dadurch wurde die entschei-
dend qualitatssteigernde EDELFAULE entdeckt.

Es ist schon schade, daB die Aliierten von 1813 - 1815 das Schlo Johannisberg dem Kaiser
Franz |. von Osterreich schenkten. Der zehnte Teil der Weinernte ist noch heute an das
Osterreichische Kaiserhaus bzw. dessen Rechtsnachfolger abzugeben.

Der AbschluB dieser "kulturell-geschichtlichen Weinprobe” zum Kleintarif (Sponsoren; AKRM,
und Stadtwerke Wiesbaden AG) fand in einem typischen Rheingauer Wein- und Speiselokal
in andauernd gemutlicher (zufriedener, weinlauniger ...) Runde statt.
Die Veranstaltung ging festlich, jedoch locker (iber die Biihne.

(H. Heimann)
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Aus aktuellem AnlaB (Wiederholung)
Ich/Wir konnten fir den AKRM folgende Aufgaben oder Kosten dafiir aufwenden:
D Kopieren von Einladungen (500 ~ 600 Blatt)
D Raumgestellung fir Veranstaitungen
D Druck Info (Sie haben es in der Hand) (500 - 600 Biatt)
|:| Versand Info
|:| Versand Einladungen

Uber den tatsdchlichen Umfang der Hilfe oder lhren Mdglichkeiten, liebe Mitglie-
der, 148t sich natirlich reden.

Hauptsache: Sie schreiben/sprechen uns an.

Bis dahin

thr
Richard Merklein

Nichts gebracht, ....
liebe Mitglieder

hat mein Aufruf im letzten Info (siehe oben), uns in unserer Gliederungsarbeit (in welcher
Weise auch immer) finanziell zu unterstitzen.

An gutem Willen, bilde ich mir ein, dazu hat es sicher bei thnen nicht gefehlit. Aber auch
in lInrem Unternehmen wird wohl gespart. Die Frage, ob immer an der richtigen Stelle ist
dabei miiBig und will ich mir auch nicht anmaBen. Trotzdem bleibe ich am Ball und bitte
Sie heute erneut (und das ist vielleicht leichter méglich), uns

Raum fur Veranstaltungen
zur Verfligung zu stellen. Die Mdglichkeiten bei der Hoechst AG (Dank fiir alles, was war
und noch geht) sind leider eingeschrankt.
AuBer der Raumgestaltung wird dabei nichts von thnen/ihrem Betrieb erwartet.
Sollte meine Bitte erneut ohne Echo bleiben?

Ich hore gerne von lhnen und griBe Sie herzlich,

Ihr R. Merklein



In eigener Sache!

Gerade fUr Sie, liebe Mitglieder, haben wir in letzter Zeit eine groBere Anzahl von Empféngern
unserer Einladungen etc. angeschrieben.

Diesen, bei uns nicht als Mitglied registriert, wurde sicher héflich mitgeteilt, daB die Zusendung

aus Kostengriinden eingestellt werden muB, wenn ein EntschiuB zur Mitgliedschaft nicht méglich
ist. Dabei haben wir noch einmal die nicht bestreitbaren Vorteile einer Mitgliedschaft herausgestelit
(hait Preisvergleich und Wertanalyse stand).

Leider haben wir dabei vielleicht nicht ganz berechtigt drei (!) Kollegen angestoBen (auch unseren
lieben und treuen BME-Kassenpriifer H. Schéfer). Sachlich oder gar humorvoll haben sie sich
gemeldet.

Diese Fille sind inzwischen auf dem kleinen Dienstweg geklért. Ich hoffe aber zusétzlich, daB sich
alle evtl. zu Unrecht Betroffenen gemeldet haben.

Insgesamt darf ich aber fir uns, und auch fir Sie feststellen, daB die Aktion erforderlich und er-
folgreich fur unsere Finanzplanung war.

(R. Merklein)

! BITTE BEACHTEN !l

Aus Kostengriinden werden wir die Einladungen fiir die Veranstaitungen eines
jeden Quartals zusammen versenden oder faxen. Wir bitten Sie, Ihre Anmeldungen
per Fax an folgende Adresse zu geben:

Messer Griesheim Schweitechnik GmbH + Co.
z. H. Frau Friedrich, Abt. SSU
Otto-Hahn-StraBe 2 - 4

64823 GroB-Umstadt

Fax: 06078/787-108

Um mit Ihnen besser korrespondieren zu kdnnen, bitten wir Sie, uns thre Fax-Nummer
an 0.g. Adresse zu senden.

Veranstaltungen der benachbarten Arbeitskreise

Darmstadt: 15.06.1994 - 15.00 Uhr
"Verhandlungstaktiken flr Einkdufer”
Referent: H. Dommann
Ort: IHK Darmstadt

Auskunft erteilt:
Herr Lemp, Arbeitskreis Darmstadt
Tel.: 06151/72-6334



Hanau:
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07.06.1994 - 16.30 Uhr

"Bessere Beschaffungserfolge durch differenziertes

Lieferantenmanagement”
Referent: H. Dr. Heinz Stark

Ort: IHK Hanau
Auskunft erteilt:

Herr Lotz, Arbeitskreis Hanau

Tel.: 06186/29-23 75

Restliches JAHRESPROGRAMM 1994

Datum

09.06.94

07/08.94

09/94

22.09.94

10/94

11/94

22.u.23.11.94

15.11.94

13.12.94

Thema

Karriereleiter BME-Akademie
Sommerpause

Lean Logistics

Architekten-Vertrdge

”10 Stolpersteine auf dem Weg zu einer
guten Beratungsteistung”

Harcie oder Alternative
Martinsgansessen oder Hubertusabend
Basiswissen in der Materialwirtschaft
Recht - "Vertragsstérungen I1”

(4. Vortrag von 4 Vortrdgen)

Generalthema BME

Lust auf Leistung

verantwortlich

H. Merklein

H. Fenke

H. Heimann

H. Ho6hl

Fr. Gittrich

H. Schaeuffelen

H. Merklein

H. Merklein

Fiir jede Veranstaltung erfolgt gesonderte Einladung. Anderungen vorbehalten.

Wir wiirden uns freuen, von Ihnen zu héren und Sie gleichfalls bei unserer ndchsten

Veranstaltung wieder zu sehen.

Bis dahin grifit Sie ganz herzlich

lhr

Referent

H. Kaeseler

H. Siebenhaar

Fr. Schaeuffelen

H. Kaeseler

H. Rummel



